
L’accordo è solo la parte finale di un processo negoziale,
che richiede prima di tutto di apprendere come negoziare
e come farlo in un modo che nutra, faccia crescere e porti
valore, per riuscire a comporre interessi e bisogni diversi
nella fase di incontro tra le persone che precede la
creazione di un accordo.

COSTRUIRE RELAZIONI E CREARE
ACCORDI A PROVA DI FUTURO: 
la negoziazione generativa

Docente:

Sede:

Irene Lamma, Lucia Vesentini - avvocate certificate
Conscious Contract© 
Villa Buri

17 Aprile 2026 | 9.00-13.00 / 14.00-18.00

Soft Skills Workshop in presenza

Partecipazione gratuita grazie a progetto finanziato.
Il workshop verrà attivato al raggiungimento del numero
minimo di partecipanti.

In partnership con

ISCRIZIONI QUI

Con il patrocinio di 

L’evento dà diritto al riconoscimento di Crediti Formativi Professionali CFP per gli Iscritti a:
Ordine degli Ingegneri: CFP in autocertificazione
Collegio Geometri: 8 CFP
Ordine dei Dottori Agronomi e dei Dottori Forestali, ai sensi del Regolamento
per la Formazione Professionale Continua CONAF approvato con delibera del
Consiglio n. 162 del 27 aprile 2022
Collegio dei Periti Agrari: CFP secondo regolamento formazione continua
Ordine degli Avvocati: 10 CFP in materia multidisciplinare per la
partecipazione all'80% dei workshop "Introduzione alla Comunicazione
Empatica o Nonviolenta", "Permacultura in pratica", "Il metodo Antinegatività"
e "Costruire Relazioni e Accordi a Prova di Futuro".
Ordine dei Commercialisti: in fase di accreditamento al Consiglio Nazionale
dei commercialisti per 8 CFP
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https://ee4a0f56.sibforms.com/serve/MUIFACGuBrOham6nNq3_PfD5xxwbIjtySYS0GhnI1Qm1YdlUpFBrdkVNX-8vNyllshkqWL89jVny9gpuwnJp-0wuViFh6LcEQ1e4GU9sV8e2sB2ge8Z-Gvz7UwSDWHvLh1FtnLbKN6ygvybPFeJqsNdIGH5sm6AXh4psYbooeXxMXGFJPRXyeZrmgVykGgXttnuHS0Hf7a8YOiO2

