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=@ ACADEMY
Co-organizzatoinsieme a

PAROLE GESTI E CONTESTI CHE DANNO FORMA ALLA PRRITA U
per relazioni sane e consapevoli e accordi a prova di futuro \,_\/J
16 Ottobre 2026 | 9.00-13.00 / 14.00-18.00

O ©
L'accordo e solo la parte finale di una negoziazione: 3 C

imparare a lavorare sin dallinizio del percorso negoziale

per far emergere bisogni, aspettative e interessi diversi,
Integrarli fra loro e curare la relazione tra le persone € la
chiave per creare un accordo che nutrg, faccia crescere e )
porti valore.

Attivita gratuita a prenotazione obbligatoria (max 15 posti) grazie a
progetto finanziato DGR 588/Progetto Steam Generation - dgr.588.

Il workshop verra attivato al raggiungimento del numero minimo di
partecipanti.

Docente: Federica Amici, Lucia Vesentini - avvocate, certificate al
metodo Conscious Contracts®
Sede: Aula SMT5 - Polo Santa Marta - Verong, Via Cantarane, 24
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Collegio dei PERITI AGRARI
e PERITI AGRART LAUREATI
della Provincia di VERONA

La partecipazione da diritto alla maturazione dei Crediti Formativi
Professionali per gli Albi professionali secondo i rispettivi Regolamenti
della Formazione Continua e per i dipendenti del Comune di Verona
(direttiva Zangrillo):
Collegio dei periti agrari della provincia di Verona per 8 CFP
¢ Ordine dei dottori Agronomi e Forestali di Verona per 1 CFP
¢ Collegio Geometri di Verona: i Geometri potranno presentare istanza di
riconoscimento di CFP nel portale del Consiglio Nazionale Geometri allegando
I'attestato di partecipazione
* Ordine degli Ingegneri di Verona per 8 CFP (iscrizioni tramite l'ordine)
¢ Ordine degli Avvocati di Verona per 4 crediti formativi in MATERIA MULTIDISCIPLINARE
* Dipendenti del Comune di Verona (verrd somministrato test di fine corso)



https://ee4a0f56.sibforms.com/serve/MUIFAH8gV5OJXZsKFCvrDl_NASKms1LhEPJHk2XB4xR_OxrA8KGLrY0Z27f9iHU_5wGWY7As65zDb4JKHSecu0j2pwaOueADoOMn_bntYe6EMdBrqURy2nCcxG0DUo_k-ET8XnrS9iMpRGRrnkoNNK_uDEgNaPpTIo1ksKb0rxv_DNMHDjLdFdVTPppjyeaDG-nYVDWFd7cqbbGE
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